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Solutions I Matériels

Nayax, les atouts du privatifs
sur la consigne et le recyclage

Avec l'explosion du paiement sans contact, on constate que les habitudes changent
vite, trés vite. Au paiement bancaire toujours en forte croissance s’ajoute le paiement
en privatif dont I'intérét est croissant chez les porteurs de carte. Les professionnels de

la DA s'intéressent a proposer des logiques de fidélité voire a les intégrer dans des
supports déja existants chez le client (Badges d'accées). Nayax a démontré au dernier
salon Vending Show sa
capacité a traiter |'en-
semble des demandes
sur le sujet en propo-
sant sur son stand une
démonstration des
atouts et des possibili-
tés de son univers pri-
vatif (prix préférentiels,
gratuités...). Les visi-
teurs du stand Nayax se
sont vus offrir un badge
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qu’il était possible de
retrouver en version vir-
tuelle sur |'application
Monyx et les deux for-
mats présentaient des
surprises !
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es solutions de
paiement privatif ne
sont pas nouvelles
en DA. Aujourd’hui,
elles doivent s'adap-
ter & des spécificités
ou considérer des

une carte standard ou personnali-
sable, un porte-clés permettant aux
collaborateurs de disposer d'une pro-
motion continue. Les lecteurs Onyx
et VPOS Touch de Nayax integrent
parfaitement ces solutions. L'archi-

actions marketing complétes et va-
riées comme les Happy Hours. Plus
encore, elle permet de définir des
niveaux de privileges précis comme
les tarifs préférentiels, remises, bonus
sur réévaluation, gratuités ou encore

supports ou outils

déja en place.

DU BADGE PHYSIQUE SIMPLE
Le cas le plus commun est la distri-
bution d'un support physigue. GTI
au traversde l'environnement Nayax
peut fournir un badge physigue via
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tecture de la plateforme NayaxCore
permet de construire et d'offrir une
palette de services et d'avantages
comme mettre en place des offres
de fidélité dites Punch cards, la mise
en gratuité pour des actions spé-
cifiques (anniversaires, installation
de machines, période d'inventaire...)
mais égalerment de définir des

gratification de bienvenue.

AUX SOLUTIONS
UNIVERSELLES

Mais il arrive bien souvent gue le
client dispose déja d'un dispositif
pour le contréle d'accés ou la res-
tauration d'entreprise. Dés lorsque
celui-ci utilise la technologie Mifare®,
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il sera reconnu par les lecteurs
Nayax, ce qui permet aux sociétés

de gestion d'utiliser les moyens en
place sans avoir a sengager sur une
licence supplémentaire. Le privatif
est intégré a I'écosystéme de Nayax
sans co(t additionnel ason ins-
tallation. Al'inverse, si le dispositif
existant n'est pas pris en charge par
Nayax alors GTI proposera différentes
approches comme coller un patch
Mifare® sur le support de I'entreprise
ou comme adjoindre au terminal

de paiement Nayax un lecteur RFID
SRCT708 d'Inepro qui permet de le
rendre compatible avec n'importe
guelle technologie (Mifare®, Desfire,
Legic, HID..) et de proposer une solu-
tion universelle sans avoir a passer
par un développement specifique
comme cela se faisait par le passé. Le
lecteur Inepro s'accorde aux supports
en place guelle que soit leur prove-
nance/technologie.

« Sivous avez des clients quiveulent
utiliser le badge d'accés pour
drautres applications, ce boitier le
fait. En restauration collective par
exemple, il permet & nos partenaires
de le programmer pour lire les identi-
fiantsde l'employe encryptésdans le
badge d'accés. S'il est indispensable
dans ce secteur, il est aussi trés pra-
tique ailleurs » expligue Eric Houri, le
dirigeant de GTI. Dans la distribution
automatique, il suffit de connecter le
lecteur Inepro au terminal de paie-
ment Nayax VPOS Touch ou Onyx
par le port externe et le tour est joué.
Dés lors, guel que soit le moyen de
paiement utilisé, les consommateurs
bénéficieront des nombreuses fonc-
tionnalités cashless de NAYAX.

ET DESORMAIS VIRTUELLE

En associant la carte privative a l'ap-
plication Monyx Wallet il est possible
de disposer de son double dans son
smartphone. Avec cette appli l'utili-
sateur s'affranchit totalement d'un
support physique et sassure d'avoir
toujours son badge avec lui sur son
mobile (2insi plus de risque de perte).
A cela sajoute comme bénéfice
supplémentaire: une réduction de
matiére, de déchet et une diminu-
tion des colts pour I'entreprise. Le

rechargement du support déma-
térialisé seffectuera de la méme
maniére via des espeéces ou par CB
mais égalerment par PayPal. Le visuel
de la carte privative au sein de l'appli
peut également étre personnalise,
tendance appréciée des utilisateurs
comme axe de repére tout comme
des commergants cormme support
de margue, de levier de communica-
tion et d'action marketing. La carte
est alors facilement repérable, crée
un sentiment d'appartenance et per-
met dhasseoir le réflexe de disposer
dans son smartphone d'une solution
de fidélite.

CAP SUR LA CONSIGNE

ET LE RECYCLAGE

En cette période de forte considé-
ration environnementale, motiver

les porteurs de cartes privativesa la
réduction et au réemploi des conte-
nants (ecocups, récipients consignés)
, devient une évidence en plus d'étre
une nécessité. Les professionnels

de la DA sont de plus en plus sollici-
tés pour la collecte des canettes et/
ou des bouteilles pour intégrer une
filiere de tri et/ou de réemploi. Au
travers des fonctionnalités cashless
de NAYAX, ils pourraient motiver et
récompenser leurs clients en leur
créditant du bonus sur un badge ou
une carte qu'elle soit physique ou
virtuelle.

GTI, lorsdu salon Vending Show 2023,
a présenté tout I'intérét de l'incitation
a la collecte en exposant la machine
Lemon Tri équipée d'un lecteur
Nayax. Celle-ci permettait, une fois la

octobre 2023

bouteille ou la canette collectée, de
crediter une carte privative. Le bonus
offert en recompense du geste ver-
tueux de collecte pouvait étre utilisé
dans la foulée pour une consomma-
tion de démonstration sur le stand !
Effet « Wouahou » assuré. Collecteurs
et recycleursintéegrent désormais le
paysage aux cotés des automates, re-
pondant ainsi au besoin, entre autres,
de la mise en place dsun retour
consigne automatisé pour les conte-
nants réutilisables ou dsune incitation
au tri. Par cette action éco-respon-
sable et dans l'lesprit « naturel » du
geste de préserver l'environnement,
GTl avait crée pour l'occasion une
carte privative non pas en plastique
mais en véritable bambou.
https://lemontri.fr/

Si en France la consigne n'est pour
le moment pas encore généralisée
comme sur le marché Allemand,
d'autres alternatives sont envisa-
geables avec le privatif. En effet,
Nayax permet par exemple de
différencier un prix sur une boisson
chaude pour I'usage d'un mug per-
sonnelaccompagnant de la sorte la
réduction de déchets.

Nayax avec son back-office et ses
outils d'action marketing (incluant
le privatif en support virtuel ou
physique), se positionne en ré-
ponse majeure aux enjeux actuels
des professionnels du secteur. Cet
écosystéeme complet, guide et
accompagne les entreprises dans
leurs démarches notamment RSE”
(responsabilité sociétale des entre-
prises). M
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